


SELECT SPORT RECRUTE UN(E) COMMERCIAL(E) OUEST


Commercial(e) ayant déjà plusieurs années d’expérience réussies auprès de la distribution d’articles de sport et des clubs ? Passionné(e) et/ou pratiquant(e) de football et handball ?
Envie de contribuer au développement d’une PME dynamique et innovante dont le potentiel reste encore à explorer ?

Alors n’attendez plus : recrutement_67@yahoo.com

Fondée en 1947, SELECT SPORT est LA marque spécialiste du ballon de handball mais aussi l’équipementier ballon officiel du plus grand nombre de ligues de football en Europe.
SELECT propose aussi tous les équipements nécessaires à la pratique des clubs (textile, résine, matériel…).

Pour accompagner le développement de notre marque en France, nous recherchons un(e) commercial(e) sur la région Ouest
Secteur : Normandie, Bretagne, Pays de la Loire, Centre Val de Loire

Vous assurez notamment :
· La prévente des assortiments
· La gestion commerciale des carnets de commandes de votre portefeuille
· L’atteinte des objectifs de facturation de votre portefeuille client 
· L’analyse des risques et opportunités de carnet ainsi que la recommandation et la mise en place d’un plan d’action correctif et proactif
· La communication fréquente avec le Service Commercial Client dans le cadre du suivi d'exploitation logistique de la saison

Pour vous garantir une réussite à ce poste
· Vous avez déjà au moins 3/5 années d’expérience professionnelle réussie dans un environnement commercial concurrentiel et dans la vente «terrain» 
· Vous connaissez le marché du sport (retail et clubs) et ses circuits de distribution et vous avez une bonne culture du sport 
· Vous maîtrisez les techniques de vente et de négociation et avez une aptitude à comprendre et mettre en œuvre une stratégie merchandising 
· Doté (e) d’une aisance relationnelle, vous avez un esprit de synthèse et êtes à l’aise dans la prise de parole en public 

Autonomie, proactivité, rigueur et organisation, dynamisme et esprit d'équipe complètent les qualités requises ;
La pratique du football et/ou handball serait un plus.
Véhicule de fonction, ordinateur et téléphone portable
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